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PROGRAMA DE DISCIPLINA
A. EMENTA

Desenvolvimento da capacidade empreendedora, com énfase no estudo do perfil do empreendedor, nas
técnicas de identificacdo e aproveitamento de oportunidades, na aquisi¢do e gerenciamento dos recursos
necessarios ao negocio, com metodologia que priorize técnicas de criatividade e aprendizagem proativa.
Desenvolvimento de plano de negdcio de empreendimento na cadeia produtiva de gemas e jdias.

B. OBJETIVO

Esta disciplina visa a proporcionar aos alunos a oportunidade de enfrentar o mercado de trabalho com a
preparacao requerida pelo mundo moderno, em que a for¢ca maior do desenvolvimento econdémico encontra
se fundamentalmente na pequena empresa. Destina-se a desenvolver a capacidade empreendedora de
estudantes universitarios, estimulando e dando ferramentas aqueles cuja vocacao e/ou vontade profissional
estiverem direcionada a criagdo de uma empresa.

C. DIRETRIZES

A forma de transmissdo do conhecimento aos alunos sera essencialmente voltada para a agdo. A teoria
sera preferencialmente abordada através de sua aplicacdo a realidade, as caracteristicas do mercado e da
economia local. A abordagem didatica fara uso de casos, jogos, estudos de biografias. A forma de
seminario sera priorizada em relagdo a exposigdo teérica. Os alunos serdo induzidos a um grau elevado de
“exposi¢do” durante a disciplina, de forma a prepara-los para situagdes de negociacdo. O estudo do
empreendedorismo afasta-se da forma de ensino tradicional.

D. PERFIL DO PROFESSOR

O professor ¢ visto mais como um facilitador do que um especialista. O curso baseia-se muito mais no fazer
do que no saber: os alunos sdo chamados a desenvolver um sistema de aprendizado proativo, criando, a
exemplo dos empreendedores, uma forma propria de aprender. O professor deve estabelecer vinculos com
o ambiente empresarial e trazer a sua experiéncia para a sala de aula.

E. PROGRAMA DA DISCIPLINA — PRINCIPAIS TEMAS ABORDADOS

1. INTRODUCAO - Programa do curso. Pesquisa de expectativas
2. PERFIL DO EMPREENDEDOR - Caracteristicas, diferengas entre o empreendedor e o gerente de rotina,
formagdo



3. TESTE A SUA IDEIA DE EMPRESA - Exercicio de avaliagio das condigdes para elaboragio do Plano
de Negocios

4. CARACTERISTICAS E PROBLEMAS DA PEQUENA EMPRESA

5. TECNICAS DE NEGOCIACAO - Metodologia aplicada a negociagio

6.CONJUNTURA DO NEGOCIO - Visio detalhada do mercado abordado: tendéncias, oportunidades,
desafios

7. PALESTRA SOBRE EMPREENDIMENTO - Depoimento orientado de um empreendedor na area

8. MODELAGEM - Analise das experiéncias relatadas e discussdo sobre o ramo enfocado: oportunidades
e ameacas

9. TEORIA VISIONARIA.

10. CRIATIVIDADE: analise dos paradigmas; a importincia da criatividade para os negocios;
exercicios.

11. FINANCIAMENTO - Politicas para a area, empréstimos, capital de risco, controles, incentivos e
investimentos.

12. APRESENTACAO DO PLANO DE NEGOCIOS — Apresentagdo do trabalho do curso e
avaliagdo

F. AVALIACAO
1. A Avaliagdo
Uma avaliagdo escrita individual abrangendo o conteudo.
2. Avaliacdo do Plano de Negbcio
Analise do Plano de Negocio desenvolvido durante a disciplina.
3. Participacdo nas atividades da plataforma
Mensurada através da entrega das atividades, presenca e participagdo nas aulas.

4. Critérios de Avaliagdo

Atividades e respectivos pesos para avaliacdo do desempenho dos alunos:
¢ Avaliacdo escrita - 30%

e Participagdo nas atividades— 20%

e Plano de Negocios (apresentagdo escrita e oral) - 50%

A nota final do aluno sera obtida através da soma das notas auferidas durante o periodo. As leituras
dirigidas, quando acompanhadas da entrega de fichamentos, resumos ou resenhas, bem como os debates
organizados em sala de aula, a critério do professor, poderdo fazer parte da composi¢do das notas.

Nao serdo aplicadas provas de 2* chamada, a nfo ser para os casos previstos no regulamento da UFES.

Os alunos que obtiverem média parcial inferior a 7,0 terfio o direito a realizar uma prova final, devendo
alcancar média final igual ou superior a 5,0 para aprovacao.
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I. CRONOGRAMA

Aula 1 - Apresentagdo do Programa do curso e pesquisa de expectativas. Discussdo: Quem ¢é o
empreendedor?

Aula 2 - Aula online com discussio sobre o Perfil do Empreendedor.

Aula 3 - Introducdo ao plano de negocios - material disponibilizado na plataforma google classroom.
Aula 4 - Aula expositiva; Plano de Negdcios x Modelo de Negocios. Introdugao as técnicas para elaboragéo
de um plano de negocios.

Aula 5 - Aula expositiva sobre "A experiéncia do cliente". Receberemos um convidado para apresentar os
conceitos e discutir a experiéncia.

Aula 6 - Aula expositiva sobre O poder das parcerias.

Aula 7 - Aula expositiva: Transformando uma idéia em um negdcio. Inovacado, patente e criacao.

Aula 8 - Aula expositiva: Conhecendo uma Startup

Aula 9 - Aula expositiva: Como comercializar seu produto ou servigo.

Aula 10 - Aula expositiva sobre Business Model Canvas.

Aula 11 - Aula expositiva - Como elaborar um Pitch de sucesso

Aula 12 - Prova online

Aula 13 - Aula expositiva - trajetoria do Empreeendedor.

Aula 14 - Apresentagdo do Modelo de Negocios.

Aula 15 - Apresentagdo do Modelo de Negocios.

Observagdo importante: Tendo em vista o que dispoe a legislagdo educacional e as normas da UFES, s6
obtera crédito e nota na disciplina o aluno que comparecer no minimo a 75% das aulas ministradas. O nédo
cumprimento dessa exigéncia implica na reprovagdo com nota zero, independentemente do resultado das
avaliagdes (provas e trabalhos) que ele eventualmente tenha realizado.

As aulas sincronas serdo semanais com duragdo média de uma hora e trinta minutos. As aulas assincronas
utilizardo contetidos disponibilizados no google classroom. Leitura, analise e debate de artigos, casos,
reportagens, videos e podcasts. Serdo utilizadas ferramentas como Moodle, Google Classroom, Google
Drive, etc. para suporte ao Ensino-Aprendizagem Remoto Temporario e Emergencial - Earte (Conforme
Resolugdes CEPE/UFES).
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